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关于湖南华曙高科技股份有限公司 

注册环节反馈意见落实函中有关财务事项的说明 

天健函〔2022〕2-176 号 

 

中国证券监督管理委员会、上海证券交易所： 

由西部证券股份有限公司转来的《发行注册环节反馈意见落实函》(以下简

称落实函)奉悉。我们已对落实函所提及的湖南华曙高科技股份有限公司(以下简

称华曙高科公司或公司)财务事项进行了审慎核查，现汇报如下。 

本说明中若明细项目金额加计之和与合计数有尾差，系四舍五入所致。 

除另有标注外，本说明的金额单位为人民币万元。 

 

关于主营业务收入 

发行人报告期内对无锡产发及其子公司销售收入分别为 647.21 万元、

5,286.75 万元、4,099.22 万元。 

请发行人说明无锡产发及其子公司(1)报告期内，该公司从发行人处采购额

占其同类产品采购额的比重，2020 年起从发行人处加大采购的原因，入股前后

相应产品采购价格定价公允性。(2)从发行人处采购设备数量与其经营规模的匹

配性，上述设备实际使用情况，结合使用情况分析说明交易合理性。 

请保荐人、申报会计师核查并发表明确意见。(落实函问题二) 

一、报告期内，该公司从发行人处采购额占其同类产品采购额的比重，2020

年起从发行人处加大采购的原因，入股前后相应产品采购价格定价公允性 

(一) 报告期内，该公司从公司处采购额占其同类产品采购额的比重 

报告期内，无锡产业发展集团有限公司及其子公司(以下简称无锡产发)从公

司处采购的商品主要为 3D打印设备，占其同类产品采购额的比重情况如下： 

项  目 2022年 1-6月 2021年度 2020年度 2019年度 

公司向无锡产发确认销售收入金额  1,473.35 4,099.22 5,286.75 647.21 
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项  目 2022年 1-6月 2021年度 2020年度 2019年度 

无锡产发与公司签订 3D打印设备

订单金额 

 
9,040.00 3,900.00 4,999.00  

无锡产发采购 3D打印设备订单总

金额 
 * * * 

无锡产发从公司处采购订单总额占

其同类产品采购订单总额的比重 
 * * * 

注1:无锡产发从公司处采购订单总额占其同类产品采购订单总额的比重=无

锡产发与公司签订 3D 打印设备订单金额/无锡产发采购 3D打印设备订单总金额 

注 2：2019年公司与无锡产发签订设备订单金额大于公司对其销售确认金额，

主要系 2019 年上半年该公司向公司少量采购设备，经使用验证并认可后，2019

年 9月签订大额采购合同，并主要于 2020年验收确认 

如上所示， 2019 年起公司成为无锡产发 3D 打印设备的主要供应商，主要

系：2018年前，该公司主要采购进口品牌的 3D 打印设备；2019年上半年，该公

司向公司采购首台设备验收后，经使用验证高度认可公司设备性能和技术研发能

力，2019 年 9 月与公司签订大额设备采购合同，2020 年完成安装验收。公司逐

步替代进口品牌成为其 3D打印设备的重要供应商。 

(二) 2020 年起从公司处加大采购的原因 

报告期内，无锡产发向公司采购的自用 3D 打印设备，均为其子公司飞而康

快速制造科技有限责任公司(以下简称飞而康)使用。 

根据公司取得的飞而康出具的说明，该公司专注于提供航空航天等领域 3D

打印服务，2018年以前，其主要通过采购国外品牌 3D打印设备产品提供打印服

务；2019 年正式与华曙高科公司达成业务合作，2020 年起向华曙高科公司加大

采购的主要原因如下： 

1. 航空航天领域增材制造行业发展提供了广阔的市场需求。近年来，国内

航空航天事业迅猛发展，增材制造的应用不断深化，行业的快速发展为航空航天

领域零部件打印，提供了广阔的市场需求。飞而康加大产能规划和布局，提高设

备采购的规模。 

2. 基于对 2019 年采购的华曙高科公司产品的认可。飞而康自 2019 年上半

年在对华曙高科公司进行全面考察后，正式达成战略合作。公司安装的 FS421M

稳定运行，完成了多批次重要工件的加工打印，表现出了较好的稳定性和打印质

量，与进口品牌相比，具备一定的价格优势。基于对华曙高科公司设备性能和技
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术研发能力的认可以及双方战略合作的意愿，飞而康决定加快与华曙高科公司的

合作，于 2019年 9月与公司签订大额设备采购合同，并于 2020年陆续到厂。 

3. 扩充产能满足日益增长的订单需求。为了满足快速增长的订单需求，公

司逐步打造“飞而康金属增材制造产业化超级车间”。2020年起飞而康进一步扩

充车间的产能，计划逐步将华曙高科公司金属设备的列装数量扩充至 50 台。新

的车间充分满足了日益增长的订单需求，同时效率和质量也得到了显著提升。 

(三) 入股前后相应产品采购价格定价公允性 

无锡产发入股时间为 2021 年 12 月 29 日。入股前后，公司对其产品销售均

依据公司一贯的定价策略及原则，销售价格公允，不存在利益输送的情形。 

1. 入股前后，公司对其销售的定价策略及原则一致 

无锡产发入股前后，公司向其销售均系依据公司一贯的定价策略及原则，不

存在变化，具体如下： 

(1) 公司每年在产品生产成本的基础上，综合考虑市场竞品价格情况、产品

应用领域范围或场景、产品所处生命周期等因素，制定较为完整的价格体系。一

般情况下：技术含量更高的大机型设备产品定价高于小机型设备；产品新上市市

场竞争力较强，定价相对较高；销售需求量高的产业化客户，销售价格相对较低。 

(2) 销售人员在价格体系文件的指导下，在权限范围内考虑市场竞争情况、

客户产业化规模需求、产品应用领域范围或场景等因素与客户协商谈判确定最终

销售价格。超过权限范围外的销售合同，需履行相应的审批程序。 

2. 入股前后，公司对其销售的信用政策保持一致 

公司对无锡产发销售的信用政策与向其他客户销售的信用政策基本一致。其

入股前后，公司对其销售的信用政策亦保持一致，不存在变化。 

3. 入股前后，公司对其产品的销售价格及毛利率基本不存在差异 

无锡产发及其子公司入股前后(2021年和 2022年 1-6月)均存在销售的产品

型号为 FS421M、FS621M，其入股前后，销售单价及毛利率接近，不存在重大差

异。 

4. 入股后，公司不存在向无锡产发突击销售的情况 

报告期内，公司向无锡产发及其子公司销售产品(3D 打印设备及辅机配件、

3D打印粉末材料、售后服务及其他)合计销售金额分别为 647.21万元、5,286.75

万元、4,099.22 万元和 1,473.35 万元。无锡产发及其子公司入股后，即 2022
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年起，公司不存在向其突击销售的情形。 

5. 根据飞而康出具的说明，入股前后，双方定价公允，不存在利益输送情

形 

根据飞而康出具的说明，该公司向华曙高科公司采购 3D 打印设备，产品价

格系双方根据市场行情情况，双方协商谈判确定的市场价格，定价公允。公司间

接入股公司前后，相互之间均不存在利益输送的情形。 

综上，无锡产发入股前后，公司向其销售产品遵循一贯的定价策略及原则，

销售价格公允，不存在利益输送情形。 

 

二、从发行人处采购设备数量与其经营规模的匹配性，上述设备实际使用

情况，结合使用情况分析说明交易合理性 

(一) 从公司处采购设备数量与其经营规模的匹配性 

1. 报告期内，无锡产发向公司采购设备的数量情况 

单位：台 

项  目 
3D 打印设备销售数量 

2022年 1-6月 2021年度 2020年度 2019年度 

自用设备 3 6 14 2 

经销设备  9 2  

合  计 3 15  16  2  

2. 报告期内，无锡产发经营规模情况 

报告期内，无锡产发打印总工时呈现逐年大幅增加，同时增长率有所放缓的

趋势，合理推测其提供打印服务的经营规模亦呈现相应趋势。 

3. 从公司处采购设备数量与其经营规模的匹配性 

(1) 从打印总工时的工时数来看，2019年-2022年 1-6月，无锡产发使用 3D

打印设备打印的总工时呈现逐年大幅增加的趋势，合理推测其提供打印服务的经

营规模亦呈现快速增长趋势。与其报告期内向公司采购设备的数量大幅增加的趋

势相匹配。  

(2) 从打印总工时的增长率来看，2020年-2022年 1-6月无锡产发打印总工

时保持高速增长趋势，但增长率有所放缓。其 2019 年-2022 年 1-6 月向公司采

购的自用设备数量在 2020年达到最高值 14台，后呈现下降趋势，与其打印总工

时的增长幅度趋势匹配。 
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综上，2019年-2022 年 1-6月，根据无锡产发提供的打印工时数据合理推测

其在报告期内经营规模呈现大幅增长，但增长率有所放缓，与其从公司采购的设

备数量相匹配。 

(二) 上述设备实际使用情况，结合使用情况分析说明交易合理性 

1. 无锡产发向公司采购的设备连续稳定运行，设备开机率始终保持在较高

水平。具体情况如下： 

(1) 设备现场实际使用情况 

根据对飞而康及无锡产发金服集团有限公司的走访情况，确认其采购的设备

存放于飞而康生产场地，现场核实设备数量与销售记录一致，且设备处于正常使

用状态。飞而康的金属增材制造产业化超级车间已列装若干台华曙高科公司超大

型、大型、中型金属设备，自采购华曙高科公司 3D 打印设备以来，设备连续稳

定运行，设备开机率始终保持在较高水平。华曙高科公司设备成功参与批量装机

应用或支持多项国家重点型号工程的研制，涉及数十个航空航天器型号任务，完

成了多批次重要工件的加工打印。 

(2) 公司对设备进行售后维护、服务的相关单据，了解报告期内设备在客户

处的售后服务情况如下： 

客户(合并口径) 
报告期内售后服务情况(次数) 

2022年 1-6月 2021年度 2020年度 2019年度 

无锡产发 2 11 8 13 

2. 结合使用情况分析说明交易合理性 

(1) 无锡产发具备产能扩张的业务需求 

根据该公司出具的说明，其专注于提供航空航天等领域 3D 打印服务，随着

国内航空航天事业迅猛发展，增材制造的应用不断深化，行业的快速发展为航空

航天领域零部件打印提供了广阔的市场需求，因而其加大产能规划和布局，增加

3D打印设备的投入。 

同时，根据飞而康官网披露信息，其“计划部署金属增材制造产业化超级车

间，应用于数十个航空航天器型号任务”、“为了满足快速增加的订单需求，公司

将进一步扩充车间的产能，布局更多 3D 打印设备，打造世界一流的增材制造超

级车间，为中国的航空航天事业，做出更大贡献”可知，其具备真实的产能扩张

规划及需求。 
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(2) 无锡产发为满足产能扩张及业务需求，增加设备采购投入具备合理性 

2019 年-2022 年 1-6 月，无锡产发使用 3D 打印设备打印的总工时呈现逐年

上升的趋势，合理推测其销售业务需求亦不断增长，其根据产能规划，增加设备

采购投入具备合理性。 

(3) 无锡产发设备使用率高，与其日益增长的业务订单需求相匹配 

无锡产发设备连续稳定运行，设备开机率始终保持在较高水平，不存在闲置

未启用的情况，与其日益增长的业务订单需求相匹配，向公司采购 3D 打印设备

的交易具备合理性。 

综上，无锡产发具备产能扩张和业务需求，向公司采购的 3D 打印设备使用

率高，与其日益增长的业务订单需求相匹配，与公司的交易具备合理性。 

 

三、 核查程序及核查结论 

(一) 核查程序 

1. 复核及统计报告期内无锡产发从公司处采购 3D打印设备明细情况；取得

并复核飞而康报告期内采购 3D 打印设备订单总金额的说明；取得飞而康关于

2020 年起从公司处加大采购的原因说明；获取增材制造行业发展报告，了解行

业近几年在航空航天领域发展状况；通过官网查询，了解飞而康金属增材制造产

业化超级车间产能规划情况；检查无锡产发入股前后的信用政策及相应产品采购

价格情况；取得飞而康关于采购华曙高科 3D 打印设备价格的情况说明，分析入

股前后定价公允性。 

2. 取得并复核报告期内飞而康打印总工时统计情况，分析其经营规模变化

趋势；通过取得飞而康出具的关于采购的华曙高科 3D打印设备使用情况的说明；

通过查询公开信息，查询了解客户产能规划需求；通过现场实地走访，了解客户

设备实际使用情况；查看公司对设备进行售后维护、服务的相关单据，了解报告

期内设备在客户处的售后服务情况；获取该客户现场设备烧结时间数据。 

 

(二) 核查结论 

经核查，我们认为： 

1. 2019年-2021 年，无锡产发向公司采购的 3D打印设备金额占其同类采购

总额的比例较高；其 2020年起从公司处加大采购主要系基于对 2019年采购的公
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司产品的认可，同时为满足其产能规划和日益增长的订单需求。入股前后相应产

品采购价格及定价公允。 

2. 无锡产发从公司处采购设备数量与其经营规模相匹配。其采购的公司设

备连续稳定运行，设备开机率始终保持在较高水平，与公司的交易具备合理性。 

 

专此说明，请予察核。 

 

 

天健会计师事务所(特殊普通合伙)    中国注册会计师： 

 

 中国·杭州  中国注册会计师： 

 

  二〇二二年十二月十五日 
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